REGULAMIN PROGRAMU PARTNERSKIEGO AUTENTI

§1. DEFINICJE

1.

10.

1.

Autenti — Autenti sp. z 0.0. z siedzibg w Poznaniu (61-806) przy ul. Sw. Marcin
29/8, wpisana do rejestru przedsiebiorcéw prowadzonego przez Sad Rejonowy
Poznarn Nowe Miasto i Wilda w Poznaniu VIl Wydziat Gospodarczy Krajowego
Rejestru Sgdowego pod nr KRS 0000436998, posiadajgca NIP 783-169-32-51
oraz kapitat zaktadowy w wysokosci 6 811 700,00 ztotych, ktdra jest organizatorem
Programu Partnerskiego.

Autenti Reseller — status nadawany Partnerowi, na skutek co najmniej jednego
Skutecznego Polecenia.

Autenti Sales Expert — status nadawany Partnerowi (I) na skutek co najmniej
trzech Skutecznych Poleceri ORAZ (Il) gdy pierwsze Skuteczne Polecenie i trzecie
Skuteczne Polecenie nastgpito w okresie nie dtuzszym niz 12 miesiecy.

Autenti Strategic Partner — status nadawany Partnerowi (1) na skutek co najmniej
trzech Skutecznych Poleceri ORAZ () gdy pierwsze Skuteczne Polecenie i trzecie
Skuteczne Polecenie nastgpito w okresie nie dtuzszym 12 miesiecy ORAZ (lI) gdy
Partner lub co najmniej jedna osoba fizyczna, dziatajgca w imieniu Partnera, uzyska
Certyfikat.

Certyfikat — zaswiadczenie, potwierdzajgce znajomos$¢ produktéow Autenti,
wydawane osobom, ktére ukoriczyty z wynikiem pozytywnym kurs online Autenti.

Formularz zgtoszeniowy — dokument, wypetniany w celu zgtoszenia checi udziatu
w Programie Partnerskim, uzupetniany o prawidtowe dane, dostgpny na stronie:
autenti.com/pl/program-partnerski.

Klient — podmiot, z ktérym Autenti zawarta umowe w wyniku Skutecznego
Polecenia.

Partner — osoba fizyczna prowadzgca dziatalno$¢ gospodarczg, osoba prawna lub
jednostka organizacyjna niebedaca osobag prawng, ktérej odrgbna ustawa
przyznaje zdolnos$¢ prawng, ktéra w wyniku spetnienia kryteriéw okreslonych w
Regulaminie zawarta Umowe.

Potencjalny Klient — podmiot, ktéry wyraza zainteresowanie rozwigzaniami typu
paperless oraz wspodtpracg z Autenti w ramach dostepu do Platformy Autenti
w wariancie minimum Plan PRO lub Plan PREMIUM.

Program Partnerski — program, ktérego celem jest wspdtpraca pomigdzy Autenti
oraz Partnerem dotyczaca promowania ustug Autenti wsréd Potencjalnych
Klientow oraz pozyskiwanie nowych Klientéw na ustugi w ramach Platformy
Autenti w wariancie Plan PRO lub Plan PREMIUM lub na inne analogiczne ustugi
oraz dotyczaca obszaru projektéw typu paperless, prowadzonych w
przedsiebiorstwach funkcjonujagcych na rynku europejskim, na zasadach
okreslonych w Regulaminie.

Raport rozliczeniowy - dokument, okreSlajagcy podstawe oraz wysokos$c
wynagrodzenia, przystugujgcego Partnerowi. Wzdér Raportu rozliczeniowego
stanowi Zatgcznik nr 1 do Regulaminu.
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Regulamin — niniejszy dokument, okreslajgcy warunki uczestnictwa w Programie
Partnerskim Autenti.

Skuteczne Polecenie — oznacza zawarcie przez Autenti z Klientem umowy na
odptatne $wiadczenie ustug w ramach Platformy Autenti w wariancie Plan PRO lub
Plan PREMIUM na okres co najmniej jednego roku lub innych analogicznych ustug
na skutek dziatan Partnera oraz dokonanie zgodnie z ta umowa zaptaty
wynagrodzenia przez Klienta na rzecz Autenti. W celu unikniecia watpliwosci
wskazuje sie, ze Skuteczne Polecenie nie dotyczy ustug dostepnych w ramach
Platformy Autenti pochodzacych od podmiotéw trzecich, w tym np. podpisow
kwalifikowanych.

Umowa - umowa uczestnictwa w Programie Partnerskim zawarta miedzy
Partnerem a Autenti, nawarunkach okreslonych Regulaminem, w wyniku
przestania Formularza zgtoszeniowego do Autenti, z chwilg otrzymania przez
Partnera potwierdzenia od Autenti przytaczenia Partnera do Programu
Partnerskiego.

Zgtaszajagcy — osoba fizyczna prowadzaca dziatalno§¢ gospodarcza, osoba
prawna lub jednostka organizacyjna niebgedaca osobg prawng, ktérej odrebna
ustawa przyznaje zdolnoS¢ prawng, wyrazajgca chec¢ dotgczenia do Programu
Partnerskiego w roli Partnera, poprzez wypetnienie i przestanie Autenti Formularza
zgtoszeniowego.

§2. PRZYSTAPIENIE DO PROGRAMU PARTNERSKIEGO

1.

2.

3.

Program Partnerski skierowany jest do podmiotéw, ktére spetniajg jednoczesnie
kazdy z ponizszych warunkoéw:

a) sg osobami fizycznymi prowadzacymi dziatalnos¢ gospodarcza, osobami
prawnymi lub jednostkami organizacyjnymi niebedacymi osobami
prawnymi, ktérym odrebna ustawa przyznaje zdolno$¢é prawng i wyrazaja
chec¢ dotaczenia do Programu Partnerskiego;

b) korzystaja z ustug, $wiadczonych przez Autenti droga elektroniczng za
wynagrodzeniem w ramach Platformy Autenti co najmniej w wariancie Plan
PRO Ilub Plan PREMIUM w momencie przystgpienia do Programu
Partnerskiego;

c) nie posiadaja jakiejkolwiek zalegtosci w ptatnosci nalezno$ci na rzecz
Autenti z dowolnego tytutu.

Zgtaszajacy w celu zgtoszenia checi przystgpienia do Programu Partnerskiego,
przesyta do Autenti Formularz zgtoszeniowy za posSrednictwem strony
internetowej dostepnej pod adresem autenti.com/pl/program-partnerski,
uzupetniajac go uprzednio o prawidtowe dane.

Warunkiem dopuszczenia do Programu Partnerskiego jest zapoznanie sie
Regulaminem oraz akceptacja jego tresci. Zgtaszajacy sktada oswiadczenie o
zapoznaniu sie z trescig Regulaminu oraz o$wiadczenie o zaakceptowaniu tresci
Regulaminu w Formularzu zgtoszeniowym.

Autenti w terminie 15 dni kalendarzowych od dnia otrzymania Formularza
zgtoszeniowego, poinformuje Zgtaszajgcego o tym, czy Zgtaszajgcy zostat
dotaczony do Programu Partnerskiego.



W przypadku, gdy Autenti w ciggu 15 dni kalendarzowych od dnia otrzymania
Formularza zgtoszeniowego nie poinformuje Zgtaszajgcego o tym, ze zostat
dotagczony do Programu Partnerskiego, przyjmuje sie, ze Zgtaszajagcemu
odmdéwiono dotaczenia do Programu Partnerskiego. Niedochowanie terminu na
poinformowanie Zgtaszajgcego, nie prowadzi do utraty przez Autenti prawa do
dotgczenia Zgtaszajgcego do Programu Partnerskiego w terminie pézniejszym.

Autenti ma petng swobode w zakresie decydowania o dotgczeniu Zgtaszajgcego
do Programu Partnerskiego oraz odmowie dotgczenia do Programu Partnerskiego.

W momencie otrzymania przez Zgtaszajagcego od Autenti informacji w formie
e-mail o dopuszczeniu do Programu Partnerskiego, dochodzi do zawarcia Umowy
pomiedzy Autenti oraz Zgtaszajacym, a Zgtaszajacy staje sie Partnerem.

W okresie uczestnictwa w Programie Partnerskim, Partner moze uzyskac jeden z
trzech statuséw: Autenti Reseller, Autenti Sales Expert, Autenti Strategic Partner.
Dany status jest przyznawany Partnerowi po spetnieniu warunkéw, wymaganych
dla tego statusu.

§3. PROCEDURA WSPOLPRACY

1.

W ramach Programu Partnerskiego, Partner bedzie podejmowat czynnosci,
zmierzajgce do pozyskania przez Autenti nowych Klientéw.

Dziatania Partnera bedag polegaty przede wszystkim na przekazaniu Autenti
nastepujacych informacji o Potencjalnym Kliencie:

a) imie i nazwisko lub nazwa Potencjalnego Klienta;

b) rodzaj ustugi, ktérg zainteresowany jest Potencjalny Klient (co najmniej
w wariancie Plan PRO lub Plan PREMIUM);

c) liste oséb do kontaktu po stronie Potencjalnego Klienta;

d) termin, w jakim Potencjalny Klient chciatby uzyskaé dostep do interesujacej
go ustugi.

W razie potrzeby, zgtaszanej przez Autenti lub Potencjalnego Klienta, Partner
bedzie posredniczyt w zaplanowaniu i organizacji spotkania lub wideokonferenciji
w celu przedstawienia Potencjalnemu Klientowi ustug Autenti.

Autenti moze przekazaé Partnerowi materiaty promocyjne w postaci
elektronicznej, ktére Partner moze wykorzystywac w celu pozyskania Klientéw.

Partner zobowigzany jest do poinformowania Potencjalnego Klienta, ze w
przypadku, gdyby na skutek dziatari podjetych przez Partnera, Potencjalny Klient
chciat skontaktowac sie bezposrednio z Autenti, zobligowany jest do powotania
sie na Partnera.

Podejmujac jakiekolwiek dziatania w celu pozyskania Klienta, Partner zobowigzany
jest w szczegdlnosci do:

a) dziatania zgodnie z obowigzujgcymi przepisami prawa oraz z dobrymi
obyczajami;

b) nienaruszania praw oséb trzecich, w tym praw autorskich;
c) dbania o dobre imie i renome Autenti;

d) zachowania najwyzszej starannos$ci przy promociji ustug Autenti;



e) znajomosci aktualnej oferty Autenti;
f) dziatania zgodnie z wytycznymi Autenti;

g) niewprowadzania w btad co do rodzaju, jakosci oraz ceny ustug
Swiadczonych przez Autenti.

7. Niedozwolone jest promowanie ustug Autenti na stronach internetowych, ktére
zawierajg tresci zabronione przez prawo.

8. Autenti jest uprawniona do zgtaszania Partnerowi zastrzezenn w zakresie sposobu
pozyskiwania przez Partnera Potencjalnych Klientéw. Partner ma obowigzek
uwzglednia¢ uwagi Autenti i stosowac sie do otrzymanych wytycznych.

9. Autenti uznaje, ze Klient zostat pozyskany na skutek dziatan Partnera, pod
warunkiem, ze umowa z Klientem zostata zawarta w terminie 6 miesiecy od dnia
przekazania Autenti przez Partnera informacji o Potencjalnym Kliencie lub w
terminie 6 miesiecy od dnia skontaktowania sie z Autenti przez Potencjalnego
Klienta na skutek dziatan Partnera. Po tym czasie, Autenti bedzie uprawniona do
prowadzenia negocjacji z Potencjalnym Klientem w przedmiocie podjecia
wspotpracy bez udziatu Partnera, a Partnerowi nie bedzie przystugiwato
wynagrodzenie. Powyzszy okres moze ulec wydtuzeniu na uzasadniong prosbe
Partnera, przekazang za posrednictwem poczty elektronicznej na adres e-mail
osoby do kontaktu, wskazanej w Umowie.

10. Za Potencjalnego Klienta lub Klienta nie uwaza sie podmiotu:

a) ktéry w okresie ostatnich 18 miesiecy (liczac wstecz od dnia przekazania
jego danych przez Partnera do Autenti), kontaktowat sige z Autenti, prowadzit
rozmowy lub negocjacje w sprawie zawarcia umowy na odptatne
Swiadczenie ustug w ramach Platformy Autenti w wariancie co najmniej Plan
PRO lub Plan PREMIUM LUB

b) na rzecz ktérego w okresie ostatnich 18 miesiecy (liczac wstecz od dnia
przekazania jego danych przez Partnera do Autenti), Autenti Swiadczyta
jakiekolwiek ustugi, LUB

c) powigzanego z Partnerem w mys| ustawy z dnia 15 lutego 1992 r. o podatku
dochodowym od osoéb prawnych, LUB

d) bedacego pracownikiem lub wspdtpracownikiem Partnera.

1. Autenti nie jest zobowigzana do zawarcia umowy z Potencjalnym Klientem.

12. Autenti nie udostepnia Partnerowi wgladu w dokumenty ksiggowe.

§4. UPRAWNIENIA PARTNERA

1. W zwigzku z uczestnictwem w Programie Partnerskim, kazdy Partner moze
uzyskac¢ jeden z trzech statuséw: Autenti Reseller, Autenti Sales Expert, Autenti
Strategic Partner. Z kazdym ze statuséw zwigzane sg okreslone uprawnienia.

2. W przypadku posiadania statusu Autenti Reseller, Partner moze korzystac z
nastepujacego uprawnienia:

- znizki w wysokosci 5% na ustugi w ramach Platformy Autenti w wariancie Plan PRO
lub Plan PREMIUM Premium, wynikajgce z umowy zawartej miedzy Partnerem a
Autenti na okres co najmniej jednego roku lub inne analogiczne ustugi. W celu
unikniecia watpliwosci wskazuje sig, ze znizka nie dotyczy ustug dostepnych w



ramach Platformy Autenti pochodzacych od podmiotéw trzecich, w tym np.
podpiséw kwalifikowanych.

3. W przypadku posiadania statusu Autenti Sales Expert, Partner ma mozliwos¢
korzystania zjednego z nastepujacych uprawnien, przyznanego i okreslonego
przez Autenti w zwigzku ze Skutecznymi Poleceniami:

- znizki w wysokosci 10% na ustugi w ramach Platformy Autenti, okreslone w ust. 2
powyzej;

- umieszczenia przez Autenti informacji o wspodtpracy Autenti oraz Partnera
w serwisie internetowym www.autenti.com poprzez zamieszczenie logo Partnera;

- przeprowadzenia wspdlnie z Autenti wspdlnej akcji marketingowej, po uprzednim
ustaleniu warunkéw takiej akcji marketingowej przez Autenti oraz Partnera.

4. W przypadku posiadania statusu Autenti Strategic Partner, Partner ma mozliwo$§¢
korzystania zjednego Iub kilku z nastepujagcych uprawnien, przyznanych i
okreslonych przez Autenti w zwigzku ze Skutecznymi Poleceniami:

- znizki w wysokosci 15% na ustugi w ramach Platformy Autenti, okreslone w ust. 2
powyzej;

- umieszczenia przez Autenti informacji o wspdtpracy Autenti oraz Partnera
w serwisie internetowym www.autenti.com poprzez zamieszczenie logo Partnera;

- przeprowadzenia wspdlnie z Autenti wspdlnej akcji marketingowej, po uprzednim
ustaleniu warunkoéw takiej akcji marketingowej przez Autenti oraz Partnera;

- uczestnictwa w wydarzeniach wewnetrznych organizowanych dla pracownikow
i wspotpracownikéw Autenti.

5. Autenti przyzna Partnerowi okreslone uprawnienie w momencie uzyskania danego
statusu przez Partnera. Autenti moze przyznac¢ Partnerowi prawo do korzystania
z wigkszej liczby uprawnien niz jedno w ramach danego statusu.

6. Partner Sales Expert oraz Autenti Strategic Partner sg uprawnieni do wystgpienia
do Autenti z prosbag o dofinansowanie dziatalnosci marketingowej Partnera, w
zakresie promowania ustug Swiadczonych przez Autenti. Warunkiem rozpoznania
prosby Partnera przez Autenti jest przekazanie informacji o planowanych
dziataniach Partnera oraz przewidywanych kosztach tych dziatan. Partnerowi moze
zostac¢ przyznane dofinansowanie w wysokosci:

a) w przypadku Autenti Sales Expert - do 3% obrotu Autenti wygenerowanego
w okresie 12 miesigcy przed przyznaniem dofinansowania, na podstawie
umow zawartych z Klientami w wyniku Skutecznego Polecenia przez
Partnera;

b) w przypadku Autenti Strategic Partner — do 5% obrotu Autenti
wygenerowanego w okresie 12 miesiecy przed przyznaniem dofinansowania,
na podstawie umow zawartych z Klientami w wyniku Skutecznego Polecenia
przez Partnera.

7. W terminie 6 miesiecy od dnia otrzymania dofinansowania dziatalnosci
marketingowej, Partner jest zobowigzany:

a) przedstawié¢ Autenti dokumenty lub materiaty, potwierdzajace podjecie
przez Partnera dziatarn marketingowych, na ktére udzielone zostato
dofinansowanie;
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b) przedstawi¢ wykaz kosztéw podjetych dziatari marketingowych.

W przypadku niewykonania przez Partnera obowigzkéw, o ktérych mowa w ust. 7,
Partner bedzie zobowigzany do zwrotu otrzymanego dofinansowania w cato$ci.

Przyznane dofinansowanie Strony rozlicza poprzez wystawienie odpowiednich
dokumentow ksiegowych.

Kazdy Partner, bez wzgledu na status, moze zwréci¢ sie do Autenti z prosbag o
wsparcie Partnera przez zespoét sprzedazy Autenti w trakcie rozmoéw z
Potencjalnymi Klientami.

W okresie uczestnictwa w Programie Partnerskim, Autenti jest uprawniona do
tego, aby w dowolnym momencie zaproponowac¢ Partnerowi skorzystanie z
dodatkowego uprawnienia, bez wzgledu na status Partnera.

§5. WYNAGRODZENIE

1.

W ramach Programu Partnerskiego, Partnerowi bedzie przystugiwato
wynagrodzenie za kazde Skuteczne Polecenie.

Wysoko$¢ wynagrodzenia Partnera z tytutu Skutecznego Polecenia bedzie
ustalana przez Autenti w oparciu o iloczyn:
a) kwoty netto stanowiagcej ujete na fakturze wynagrodzenie wynikajace ze
Skutecznego Polecenia, ptatne przez Klienta na rzecz Autenti; oraz
b) wspétczynnika statusu Partnera na dzieri Skutecznego Polecenia, o ktérym
mowa ponize;.

Autenti oswiadcza, ze sktadniki przychodu Skutecznego Polecenia i ich wartos$ci
moga stanowi¢ informacje poufne i tajemnice przedsigbiorstwa Autenti lub
Klienta. Partner przyjmuje do wiadomosci, ze nie jest uprawniony do zadania
dostepu do takich informaciji.

Wspétczynnik statusu Partnera okreSlany jest procentowo, a jego wysoko$¢
uzalezniona jest od statusu Partnera. Wspétczynnik dla poszczegdinych statuséw
Partnera wynosi:

a) Autenti Reseller — 10%;
b) Autenti Sales Expert — 15%;
c) Autenti Strategic Partner — 20%.

Partnerowi przystuguje dodatkowe, jednorazowe wynagrodzenie z tytutu kazdego
Skutecznego Polecenia przeznaczone dla pracownika/-6w lub
wspotpracownika/-ow Partnera odpowiedzialnych za pozyskanie Klienta, w
wysokosci:

2% kwoty netto stanowigcej ujete na fakturze wynagrodzenie netto wynikajgce ze
Skutecznego Polecenia, ptatne przez Klienta na rzecz Autenti - w przypadku gdy
Partner posiada status Autenti Sales Expert,

4% kwoty stanowigcej ujete na fakturze wynagrodzenie netto wynikajgce ze
Skutecznego Polecenia, ptatne przez Klienta na rzecz Autenti - w przypadku gdy
Partner posiada status Autenti Strategic Partner.

Wynagrodzenie bedzie przystugiwato Partnerowi:



7.

10.

1.

a) Autenti Reseller — za okres 12 miesiecy, liczac od dnia Skutecznego
Polecenia LUB przez caty okres obowigzywania umowy z Klientem, jezeli
umowa bedzie obowigzywata przez okres krétszy niz 12 miesiecy;

b) Autenti Sales Expert — za okres do dnia rozwigzania lub wygasniecia
umowy z Klientem zawartej w wyniku Skutecznego Polecenia;

c) Autenti Strategic Partner - za okres do dnia rozwigzania lub wygasniecia
umowy z Klientem zawartej w wyniku Skutecznego Polecenia.

Wynagrodzenie jest rozliczane z dotu i nalezne nie wczes$niej niz po zaksiggowaniu
przez Autenti wptaty od Klienta dotyczgcej Skutecznego Polecenia.

Wysoko$¢ wynagrodzenia Partnera bedzie kazdorazowo ustalana na podstawie
Raportu rozliczeniowego. Raport rozliczeniowy bedzie przekazywany Partnerowi
przez Autenti w formie elektronicznej po kazdym kwartale kalendarzowym, za
ktory przystuguje Partnerowi wynagrodzenie z tytutu Skutecznego Polecenia.
Raport rozliczeniowy bedzie uwzgledniat Skuteczne Polecenia, jak réwniez
informacje o tym, czy Klient posiada wobec Autenti zalegtosci w ptatnosciach.

Partner jest uprawniony do zgtoszenia zastrzezern do Raportu rozliczeniowego
w terminie 5 dni od dnia jego otrzymania od Autenti. Niezgtoszenie uwag w
powyzszym terminie, uznaje sie za akceptacje tresci Raportu rozliczeniowego. W
przypadku zgtoszenia przez Partnera zasadnych uwag do Raportu rozliczeniowego,
Autenti dokona ponownej weryfikacji i w razie stwierdzenia jakichkolwiek
nieprawidtowos$ci, wprowadzi korekty do jego tresci.

Raport rozliczeniowy jest podstawag do wystawienia przez Partnera faktury na
kwote wynikajacag z Raportu rozliczeniowego, powigkszong o nalezny podatek VAT,
zgodnie z obowigzujgcg stawka. Faktura bedzie wystawiana z co najmniej
14-dniowym terminem ptatnosci.

Autenti wyraza zgode i upowaznia Partnera do wystawiania faktur w postaci
elektronicznej i ich przesytania na adres faktury@autenti.com.

§6. DANE OSOBOWE

1.

Kazda ze Stron bedzie administratorem danych osobowych Potencjalnych
Klientéw i Klientéw w zakresie realizacji wtasnych celéw przetwarzania.

Zgtaszajgcy oSwiadcza, ze bedzie posiadat stosowng podstawe przetwarzania
danych osobowych Potencjalnego Klienta oraz Klienta, o ktérej mowa w art. 6 ust 1
RODO oraz ze bedzie uprawniony do udostepnienia danych osobowych
Potencjalnego Klienta do Autenti, w szczegdlnoSci Zgtaszajgcy bedzie posiadat
zgode Potencjalnego Klienta na przekazanie jego danych osobowych dla celow
realizacji nawigzania kontaktu oraz potencjalnej wspétpracy Autenti z Klientem.

Zgtaszajgcy jest obowigzany do wypetnienia w imieniu Autenti obowigzku
informacyjnego wobec Potencjalnego Klienta. Klauzula informacyjna Autenti
stanowi Zatgcznik nr 2 do Regulaminu.

Z chwila udostepnienia danych osobowych w zwigzku z rozpoczeciem negocjacji
umowy miedzy Autenti a Klientem, Autenti staje sie administratorem danych
osobowych oséb wystepujgcych po stronie Potencjalnego Klienta lub Klienta i
zobowigzuje sie do ich nalezytej ochrony zgodnie z przepisami prawa. Niezaleznie
od powyzszego administratorem ww. danych osobowych pozostaje Zgtaszajacy
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lub Partner w zakresie w jakim przetwarzat je dotychczas zgodnie z przepisami
prawa.

W przypadku, jesli w toku wspétpracy pomiedzy Autenti a Partnerem zajdzie
koniecznos$¢ przetwarzania danych osobowych przez Autenti na rzecz Partnera lub
odwrotnie, wéwczas Autenti i Partner zawrg odrebng umowe o powierzeniu
przetwarzania danych osobowych.

Autenti i Partner zobowigzujg si¢ do przetwarzania danych osobowych zgodnie
z przepisami obowigzujgcego prawa, w szczegolnosci zobowigzujg sie stosowac
odpowiednie $rodki techniczno-organizacyjne zapewniajgce wtasciwg ochrong
danych.

§7. KOMUNIKACJA

1.

Wszelka komunikacja pomiedzy Autenti a Partnerem (przekazywanie informaciji,
ustalenia, potwierdzenia, oswiadczenia, itp.) bedzie prowadzona droga e-mail
pomiedzy osobami kontaktowymi z opcjonalnymi osobami dodatkowymi, ktére
beda wtagczane do danego projektu przez osoby kontaktowe.

Osoby kontaktowe zostang wskazane przez Partnera w treSci Formularza
zgtoszeniowego.

Osoby wskazane do kontaktu petniag funkcje koordynatoréw odpowiedzialnych za
prawidtowy przebieg realizacji zobowigzan wynikajacych ze wspétpracy.

Autenti oraz Partner majg prawo do zmiany koordynatoréw. Zmiana taka nastepuje
poprzez zawiadomienie drugiej strony w postaci elektronicznej (e-mail) lub
pisemnej o zmianie koordynatoréw wraz z podaniem co najmniej imion, nazwisk,
adreséw e-mail oraz numerdéw telefonu nowych koordynatordéw.

§8. ZAKONCZENIE WSPOLPRACY

1.

Umowa taczgca Autenti oraz Partnera ulega rozwigzania z dniem zakoriczenia
Programu Partnerskiego.

Autenti oraz Partner sg uprawnieni do wypowiedzenie Umowy, z zachowaniem
jednomiesigcznego okresu wypowiedzenia.

W  przypadku rozwigzania Umowy w zwigzku z zakoriczeniem Programu
Partnerskiego, jak rowniez w przypadku rozwigzania Umowy z zachowaniem okresu
wypowiedzenia z przyczyn niezaleznych od Partnera, Partner nie traci uprawnienia
do wynagrodzenia przystugujgcego mu zgodnie z treScig Regulaminu w zwigzku ze
Skutecznym Poleceniem.

Niezaleznie od powyzszego, Autenti ma prawo rozwigza¢ Umowe w trybie
natychmiastowym w przypadku razgcego naruszenia postanowiert Umowy przez
Partnera.

Za razgce naruszenie Umowy lub Regulaminu uznaje sie w szczegdlnosci:
a) dziatania godzace w dobre imie i reputacje Autenti;
b) prowadzenie dziatarh marketingowych nieakceptowanych przez Autenti;

c) wprowadzanie w btad Potencjalnych Klientéw co do rodzaju, jakosci, ceny
ustug, Swiadczonych przez Autenti;



d) wykorzystywanie informacji handlowych, biznesowych, organizacyjnych czy
jakichkolwiek innych, przekazanych Partnerowi przez Autenti w celach
innych niz realizacja Umowy;

e) wszelkie naruszenia w zakresie ochrony danych osobowych.

6. W przypadku rozwigzania Umowy w trybie natychmiastowym, Partner traci

wszelkie uprawnienia, przystugujgce mu w zwigzku z udziatem w Programie
Partnerskim, w tym w szczegdlnoSci prawo do wynagrodzenia za Skuteczne
Polecenie.

§9. POSTANOWIENIA KONCOWE

1.

Regulamin dotyczy bezposredniej wspdtpracy Autenti z Partnerem. Warunki
wspotpracy z Klientem zostang ustalone w odrebnej umowie zawartej pomiedzy
Autenti i Klientem.

Autenti zastrzega sobie prawo do wprowadzania zmian do Regulaminu, wigzgcych
Partnera w toku obowigzywania Umowy. Zmiana Regulaminu moze nastgpic
w szczegdlnosci w wypadku:

a) konieczno$ci dostosowania do zmian przepiséw prawa lub obowigzkéw
natozonych przez uprawnione do tego instytucje lub organy paristwowe;

b) podyktowanym wzgledami bezpieczeristwa, zapobiegania naduzyciom;
c) zmiany w zakresie lub sposobie wspdtpracy;
d) niezbednych zmian redakcyjnych.

W przypadku zmiany Regulaminu, Autenti poinformuje o tym Partnera przesytajac
na adres e-mail przypisany do Partnera zgodnie z § 7 Regulaminu.

Zmiany do Regulaminu wchodzg w zycie w terminie wskazanym przez Autenti, nie
krotszym jednak niz 15 dni od poinformowania w sposéb wskazany powyzej.
Partner, moze przed wejSciem w zycie zmian, wypowiedzie¢ Umowe zgodnie z § 8
ust. 2 Regulaminu. W okresie wypowiedzenia obowigzujg dotychczasowe warunki
Regulaminu.

Integralng cze$¢ Regulaminu stanowig wymienione ponizej zatgczniki.
Regulamin wchodzi w zycie z dniem 27.02.2023.

Regulamin dostepny jest na stronie
https://autenti.com/pl/regulaminy/program-partnerski.

Zataczniki:

1.

Wzér Raportu Rozliczeniowego;

2. Klauzula Informacyijna.



https://autenti.com/pl/regulaminy/program-patnerski
https://docs.google.com/document/d/1WhyxgZd-bxWm_35TuEAUOdrv2v3QgDpyvUoGJe4XC9A/edit#heading=h.vdfo9vv0vi6o

ZALACZNIK nr [1] - WZOR RAPORTU ROZLICZENIOWEGO

RAPORT ROZLICZENIOWY

[Nazwa Partneral]

Okres rozliczeniowy: [dd-mm-rrr] do [dd-mm-rrrr]

Nazwa
Klienta

Data zawarcia
umowy
migdzy

Klientem i
Autenti

[dd-mm-rr]

Nr dowodu
ksiegowego
[nr faktury, nr
pozycji na
fakturze]

Status
Partnera w
chwili
zawarcia
umowy z
Klientem

Wspétczynnik
statusu
Partnera

Kwota
wynagrodzenia
naleznego
Autenti,
wynikajgcego
ze
Skutecznego
Polecenia

[PLN netto]

Kwota
wynagrodzenia
zaptaconego
Autenti,
wynikajgcego
ze Skutecznego
Polecenia

[PLN netto]

Wynagrodz
enie
Partnera za
danego
Klienta

[PLN netto]

RAZEM [PLN nettol:

Suma Wynagrodzen za Klientéw

Pobierz wzér Raportu Rozliczeniowego w wersji edytowalnej




